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Introduccién

Articulo 29, fraccion Il de la Ley del Impuesto

Sobre la Renta (LIRS), menciona que, a partir

el ejercicio de 2005, los contribuyentes podran

efectuar la deduccion del costo de lo vendido en lugar
de la deduccién de compras.

Este trascendental cambio ha generado gran
polémica respecto a la incorporacion a la Ley del
Impuesto Sobre la Renta de diversos conceptos
retomados de la normatividad en materia contable;
sin embargo, de un breve andlisis nos daremos
cuenta que el costo fiscal no serd igual al costo de
ventas contable. No obstante, es necesario el
analisis de las disposiciones contables para llegar
a lo que nuestros legisladores pretendieron
incorporar, y de ahi conciliar el efecto fiscal.

Por lo tanto, en este articulo vincularemos las
disposiciones fiscales en las que se hace mencién a
conceptos contables, mismos que seran comentados;
abordaremos los métodos de valuaciéon de
inventarios, y sus implicaciones fiscales; el sistema
de inventarios perpetuos que la ley nos obliga a
utilizar, asi como conceptos del Boletin C-4
Inventarios y C-10, actualizacion del mismo.

Ejemplificaremos cémo se aplican algunos de
los métodos mencionados, manejando comporta-
mientos distintos con respecto a la fluctuacion de
los precios de las mercancias a la alza o a la baja,

asi como también los costos de adquisicion,
produccién y venta, ya que incidira directamente
en la deduccion fiscal.

Disposiciones fiscales

La Ley del Impuesto Sobre la Renta, en el Articulo
45-G, sehala que para valuar los inventarios se
autorizan los siguientes métodos de valuacion de
inventarios.

I. PEPS.
II. UEPS.
II. Costo Identificado.
III. Costo Promedio.
IV. Detallista.

Permanencia del método

Una vez elegido el método se usard minimo de
cinco ejercicios.

Registro de diferencias en aplicacién
de métodos

Si para efectos contables se lleva a cabo otro
método, deberan tener un registro de la diferencia
entre el contable y el fiscal, cantidad determinada
sera acumulable o deducible.
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Si es deduccién se disminuird proporcionalmente en los cinco ejercicios siguientes.

/
PEPS

UEPS

~—

Se debera llevar individualmente por cada tipo de mercancias.

No se permite la utilizacién del PEPS o UEPS monetario.

< En el RISR se podran establecer facilidades para no identificar
los porcentajes de deduccion del costo respecto de las compras

por cada tipo de mercancias de manera individual.

Lo deberan utilizar los contribuyentes que enajenen

Costo Identificado

mercancias que se puedan identificar por namero de

serie y su costo exceda de $ 50,000.00

Contribuyentes que
opten por el Método
Detallista

~

Respecto de la obligacién de quienes opten por
el método detallista, veamos las disposiciones a este
respecto:

Llevar control de inventarios mediante el
sistema de inventarios perpetuos
(Articulo 86-XVIII, primer parrafo de la LISR)

Llevar un control de inventarios de mercancias,
materias primas, productos en proceso y productos
terminados, segtin se trate, conforme al sistema de
inventarios perpetuos; los contribuyentes podran
incorporar variaciones al sistema sefialado en esta
fraccion, siempre que cumplan con los requisitos
que se establezcan mediante reglas de caracter
general.

De los conceptos contables aplicables a
inventarios perpetuos tenemos lo siguiente:
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Deberan valuar sus inventarios al precio de venta
menos el margen de utilidad bruta que tengan en el
< ejercicio de acuerdo al reglamento. Tendran
obligacion de llevar el sistema de control de
inventarios a que se refiere la fracciéon XVIII del
Articulo 86 de la LISR (Inventarios Perpetuos).

El Método de Inventarios Perpetuos

Este sistema es el mds completo por cuanto se refiere
al control de las operaciones practicadas con
mercancias, y presenta como ventaja fundamental
sobre el sistema analitico que, en virtud de registrarse
en cada venta que se realiza el costo a que fueron
adquiridas las mercancias entregadas en venta y la
correlativa disminucién de las existentes en la
empresa, es posible conocer en todo momento:

* El importe por la importaciéon de las mercancias
existentes en el almacén.

*

El costo de la mercancia vendida.
El importe de ingresos netos por ventas.
* La utilidad o pérdida bruta.

Las cuentas que integran alMétodo de Inventarios
Perpetuos son Unicamente tres: almacén, costo de
ventas y ventas. (Cuadros IV, V, VI).



A diferencia del analitico que a continuacién
describimos:

Método Analitico o Pormenorizado

Se basa en el anélisis de las operaciones efectuadas
con mercancias. Por lo que la identificaciéon y
separaciéon de los conceptos afectados por las
operaciones practicadas
constituye la base del sistema. Consiste en el
establecimiento de una cuenta por cada concepto
afectado por las
directamente con mercancias, para llevar a cabo
el control de sus aumentos y disminuciones.

con mercancias,

operaciones realizadas

De ahi que el sistema se integra con tantas
cuentas como conceptos se afecten en la realizacion
de estas operaciones:

Inventarios.

Compras.

Gastos sobre compras.
Devoluciones sobre compras.
Rebajas sobre compras.
Bonificaciones sobre compras.
Descuentos sobre compras.
Ventas.

Devoluciones sobre ventas.
Rebajas sobre ventas.
Bonificaciones sobre ventas.
Descuentos sobre ventas.

Como pudimos ver en el Articulo 45-G, es
evidente la falta de precisién de algunos conceptos
para la determinacién del costo de lo vendido, con
respecto a la aplicaciéon de los métodos de valuacion,
por tal motivo, aplicaremos la “Técnica Contable”
para poder dar cumplimiento a las disposiciones
contenidas en dicha seccion.

Técnica Contable
Los Principios de Contabilidad comprenden una

serie de documentos en su contenido que se consi-
deran normas técnicas obligatorias:

Boletines (series A, B, C, D y E).
Addendums.
Adecuaciones.

= —a _—a _a

Circulares (aunque no son obligatorios
porque no tienen el cardcter de normas; sin
embargo, son aclaraciones o recomendaciones).

Cabe mencionar que existen entidades con sus
propios 6rganos de regulacién, por lo tanto, no
estan obligadas a preparar informacién financiera
conforme a PCGA.

Algunos extractos principales del Boletin C-4
mencionados en la Seccion del Costo
de lo Vendido

Las reglas de este boletin se aplican Gnicamente a
empresas industriales y comerciales.

Concepto

El rubro de inventarios lo constituyen los bienes
de una empresa destinados a la venta o produccién
para su posterior venta, tales como materia prima,
producciéon en proceso, articulos terminados y
otros materiales que se utilicen en el empaque,
envase de mercancia o las refacciones para
mantenimiento que se consumen en el ciclo normal
de operaciones.

Reglas de valuacion

Costo. Las reglas de valuacién para inventarios
son el costo de adquisicién o produccion en que se
incurre al comprar o fabricar un articulo, lo que
significa la suma de las erogaciones aplicables a la
compra y los cargos en los que directa o indirecta-
mente se incurren para dar a un articulo su
condicién de uso o venta.

Materia prima. Se refiere a los costos de
adquisicién de los articulos, mas los gastos
adicionales incurridos al colocarlos en el sitio para
ser usados en el proceso de fabricacion.
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Materiales. Articulos como refacciones
para mantenimiento, empaques o envases
de mercancia.

Mercancias en transito. Los articulos
que se compren libre a bordo proveedor,
los gastos de compra y traslado son
acumulables a estos costos.

Anticipos a proveedores. Por las
caracteristicas de ciertos productos, los
proveedores exigen a sus clientes anticipos
a cuenta de sus pedidos. Las empresas que
tengan que efectuar desembolsos por este
motivo deben registrarlo dentro del
capitulo general de inventarios.

Costo de produccién. Representa el
importe de los distintos elementos del costo,
que se originan para dejar un articulo
disponible para su venta o para ser usado
en un posterior proceso de produccion.

Circunstancias especiales que no deben afectar
el costo de produccién, sino llevarse directamente
a resultados:

* Capacidad de produccién no utilizada.
* Castigos de inventarios.
* Desperdicios anormales de materia prima.

Produccién en proceso. Por la naturaleza
continua del proceso de fabricacién y la necesidad
de preparar informacién en ciertas fechas,
contablemente debe efectuarse un corte de
operaciones y, por tanto, los articulos que atin no
estén terminados se valuardn en proporcién a los
diferentes gastos de avances que tengan en cada
uno de los elementos que forman su costo.

Articulos terminados. Son los que se destinaran,
preferentemente, a la venta dentro del curso normal
de las operaciones y el importe registrado equivaldra
al costo de produccion, tratdndose de industrias,
y al de adquisicion si se trata de comercios.
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Conceptos mendonados

Sistemas de valuacion o onEpies neronaces

LISR.

La valuacién de las operaciones de inventarios
puede hacerse mediante:

a. Costeo absorbente. Se integra con todas
aquellas erogaciones directas y los gastos
indirectos que se considere fueron incurridos
en el proceso productivo.

b. Costeo directo. Deben tomarse en cuenta los
siguientes elementos:

* La materia prima consumida.

* La mano de obra directa (que varia con
relacion a los volimenes producidos).

* Gastos de fabricacion en relacién a los
volimenes productivos.

1. Costos histéricos. El registro de las cuentas
de inventarios, por medio de los costos
histéricos, consiste en acumular los elementos
del costo incurridos para la adquisicién o
produccién de articulos.



2. Costos predeterminados. Se calculan antes de iniciarse
la produccion de los articulos. De acuerdo a la forma
en que se determinen pueden ser:

= (Costos estimados.
= (Costos estandar.

Reglas de presentacién

Se deben en tomar en cuenta para este boletin los siguientes
principios:

a. Revelacion suficiente.
b. Importancia relativa.
c. Consistencia.

Costo de lo Vendido para efectos fiscales
Sistema de Costeo Absorbente

Articulo 45-A. El costo de las mercancias que se enajenen,
asi como el de las que integren el inventario final del ejercicio,
se determinara conforme al Sistema de Costeo Absorbente
sobre la base de costos histdricos o predeterminados.

Costos histoéricos
Sistema de Costeo Absorbente Estandar
Costos predeterminado

Estimados

En caso de que el costo se determine aplicando el sistema
de costeo directo, con base en costos histéricos, se deberan
considerar para determinarlo:

1 Materia prima consumida (Boletin C-4),

f Mano de obra y

{ Gastos de fabricacién que varien con relacién a los
voltimenes producidos.

Siempre que se cumpla con el reglamento.

Sistema de Costeo

Costos histéricos
Directo
Costos predeterminados

Bases de valuacién a costos histéricos
Costeo absorbente
Base de valuacién a costos predeterminados

Meétodos de Valuacion

Considerando que uno de los renglones
de mayor importancia en el activo de una
industria o comercio corresponde al
Almacén de Materiales, es importante
saber la forma de valuacién al respecto.

Las técnicas principales son las siguientes:

% Primeras Entradas,
Primeras Salidas (PEPS).

% Ultimas Entradas,
Primeras Salidas (UEPS).

% Costo Promedio.

+ Costo Identificado.

+ Detallistas.

lgualmert emendonados
endArialo 66 dela
LISR .

PEPS

Este método consiste en valorizar las
salidas, a los precios de las Primeras
Entradas, que son los mas altos, hasta
agotar los importes correspondientes a esas
entradas, continuando con los precios mas
antiguos, siguiendo para valuar las salidas,
y asi sucesivamente; el movimiento sélo se
refiere a valores, es decir, que para las
salidas fisicamente se dispondra de los
materiales, los que estén mas a disposicion,
o que por naturaleza propia de las
mercancias tengan que ocuparse.

Se emplearia la técnica PEPS (Primeras
Entradas, Primeras Salidas), en el caso de
Depresion, cuando hay constante baja en
los precios.

En tales condiciones, el costo estara
absorbiendo materiales a precios mas altos
de los que rigen en la actualidad, y las
existencias automéaticamente quedaran
valuadas a los precios mas recientes, que
son los més bajos. El objetivo final de esta
técnica es que las utilidades sean mas
conservadoras (Cuadros I y IV).
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Cuadrol

Caso “A”
( Concepto Entradas Salidas Unidades Debe Haber Saldo PEPS
Unidades Costo Unidades Costo existencias
unitario unitario
750 3,500 750 2,625,000 2,625,000 3,500
1,000 4,000 1,750 4,000,000 6,625,000 4,000
750 3,500 1,000 2,625,000 4,000,000
100 4,000 900 400,000 3,600,000
500 4,500 1,400 2,250,000 5,850,000 45,000
600 5,000 2,000 3,000,000 8,850,000 5,000
500 4,000 1,500 2,000,000 6,850,000
750 750
400 4,000 1,600,000 5,250,000
350 4,500 1,575,000 3,675,000
200 6,000 950 1,200,000 4,875,000 5,500
500 450
150 4,500 675,000 4,200,000
L 350 5,000 1,750,000 2,450,000
13,075,000 10,625,000
UEPS

Ultimas Entradas, Primeras Salidas. Esta técnica consiste en valuar las salidas del almacén, utilizando

los precios de las tltimas entradas, hasta agotar las existencias cuya entrada es mas reciente. Sélo se

refiere al registro, no al movimiento fisico de las mercancias.

De acuerdo con lo anterior, las existencias quedan valuadas a los precios mdas antiguos.

Conservadoramente se recomienda esta técnica cuando los precios van hacia la alza, en el Ciclo de

Prosperidad, Inflacién.

Los materiales en esta técnica se valorizaran exactamente a la inversa de PEPS; sin embargo, se esté
respetando el “Pensamiento Conservador”, en ambos casos, precisamente por el momento en que

atraviesa con respecto al Ciclo (Cuadro Il y V).
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Cuadro 11

Caso “A”
p
Concepto Entradas Salidas Unidades Debe Haber Saldo PEPS
Unidades Costo Unidades Costo existencias
unitario unitario
750 3,500 750 2,625,000 2,625,000 3,500
1,000 4,000 1,750 4,000,000 6,625,000 4,000
750 4,000 1,000 3,000,000 3,625,000
100 4,000 900 400,000 3,225,000
500 4,500 1,400 2,250,000 5,475,000 4,500
600 5,000 2,000 3,000,000 8,475,000 5,000
500 5,000 1,500 2,500,000 5,975,000
750 5,000 750 500,000 5,475,000
4,500 2,250,000 3,225,000
4,000 600,000 2,625,000
200 6,000 950 1,200,000 3,825,000 6,000
500 6,000 450 1,200,000 2,625,000
3,500 1,050,000 1,575,000
L 13,075,000 11,500,000

Costo Promedio

Consiste en dividir el valor final entre la suma de unidades habidas, con lo que se obtiene un costo
unitario promedio; o también se puede determinar sumando a la existencia anterior, en unidades, las
entradas menos las salidas, y el resultado entre la suma de los valores correspondientes.

Esta técnica es recomendable cuando hay constantes variaciones en los precios, independientemente de
que haya inflacién o deflacién (Cuadro III y VI).
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Caso “A”

Cuadro III. Costo promedio

( \

Concepto Entradas Salidas Unidades Debe Haber Saldo Promedio
Unidades Costo Unidades Costo existencias
unitario unitario
C 750 3,500 750 2,625,000 2,625,000 3,500.00
C 1,000 4,000 1,750 4,000,000 6,625,000 3,785.71
\% 750 3,785.71 1,000 2,839,285.71| 3,785,714.29 3,785.71
v 100 3,785.71 900 378,571.43| 3,407,142.86 3,785.71
C 500 4,500 1,400 2,250,000 5,657,142.86 4,040.82
C 600 5,000 2,000 3,000,000 8,657,142.86 4,328.57
\% 500 4,328.57 1,500 2,164,285.71 | 6,492,857.14 4,328.57
\% 750 4,328.57 750 3,246,428.57 | 3,246,428.57 4,328.57
C 200 6,000 950 1,200,000 4,446,428.57 4,680.45
\% 500 4680.45 450 2,340,225.56 | 2,106,203.01 4680.45
13,075,000 | 10,968,796.99
\ J
Costo Identificado margen de utilidad bruta, asi obtenemos el costo

Por las caracteristicas de ciertos articulos, en
algunas empresas es factible que se identifiquen
especificamente con su costo de adquisicién o
produccién y a ese costo estaran valuados.

Para estos efectos, el Articulo 45-G de la LISR
obliga a emplear este método de valuacién a los
contribuyentes que enajenen mercancias que se
puedan identificar por ntimero de serie y su costo
exceda de $ 50,000.00, ttnicamente deberan
emplear el Método de Costo Identificado.

Como se puede observar, la obligacion esta
dada por el monto del bien y la identificacién por
el nimero de serie; no obstante, cualquier otro
contribuyente puede emplear el Método de Costo
Identificado.

Detallista
Con la aplicaciéon de este método el importe de

inventarios es obtenido valuando las existencias a
precios de venta, deduciéndoles los factores de
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por grupo de articulos producidos.

Se controlan valores de costo y de venta. Las
empresas dedicadas a la venta al menudeo como
tiendas departamentales de autoservicio, son las
que generalmente usan este método, por la facilidad
que existe para determinar su costo de ventas y
sus saldos de inventario.

Para la operaciéon de este método es necesario
cuidar los siguientes aspectos:

a) Control y revisién de los margenes de
utilidad bruta, considerando tanto las nuevas
compras como los ajustes al precio de venta.

b) Agrupacién de articulos homogéneos.

¢) Control de los trabajadores de articulos entre
departamentos o grupos.

d) Inventarios fisicos periédicos para verificar
el saldo teérico de las cuentas y, en su caso,
hacer los ajustes que procedan.



Productos Precio de Factor de Valor de Nam. de Costo
por grupos venta margen de costo unidades Total
homogéneos utilidad bruta
A 100.00 1.1540 86.65 72 6,238.80
B 72.00 1.4030 51.31 100 5,131.00
C 84.00 1.5062 55.77 80 4,461.60
D 40.00 1.1115 35.99 10 359.90
E 15.00 1.3232 11.34 20 226.80
SUMAS 16,418.10
Reposicion

Consiste en determinar cuanto cuesta reponer determinado articulo al momento de su venta en el
mercado. En época de prosperidad, cuando los precios estan a la alza, es recomendable esta técnica.

El registro contable de algunos de estos métodos serdn analizados con el siguiente caso practico, en el

que se aplica el sistema de inventarios perpetuos, ya analizado en puntos anteriores:

Registro Contable
Caso “A”
Cuadro IV
Almacén Ventas Costo de ventas
1) 262500000 | 262500000  3) 3,150,000.00 3A) 3 2,625,000.00
2)  4,000,000.00 400,000.00  4) 480,000.00 4A) 4) 400,000.00
5)  2,250,000.00 2,000,000.00 6) 2,400,000.00 6A) 6)  2,000,000.00
8) 3,000,000.00 1,600,000.00 7) 1,920,000.00 7A) 7) 1,600,0(X) 00
0) 1,200,000.00 | 1,57,00000 9 2100,00000 9A) 9 1,575,000.00
1,750,000.00  11) 810,000.00 1) 1.750,000.00
675,000.00  12) . 1) 650.000.00
13,075,000.00  10,625,000.00 10,860,000.00 10.625,000.00
2,450,000.00
Clientes Proveedores
3A) 3,150,000.00 - - 2,625,000.001)
4A) 480,000.00 - 4,000,000.002)
6A) 2,400,000.00 - 2,250,000.005)
7A) 1,920,000.00 - 3,000,000.008)
9A) 2,100,000.00 - 1,200,000.00
810,000.00 - -
10,860,000.00 - - 13,075,000.00
Cargos  34,560,000.00
Abonos  34,560,000.00
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Venta es igual al 20% mas del Costo de Ventas

Caso “A” UEPS
Cuadro V
Almacén Ventas Costos de ventas
1) 2,625000.00] 3,000000.00 3) 3,600,000.00 3A) 3) 3,000,000.00
2)  4,000,000.00) 40000000  4) 480,000.00  4A) 4)  400,000.00
5 2,000,000.00| 250000000  6) 3,000,000.00 6A) 6) 2,500,000.00
9  1,200,000.00| 2000,000.00 10) 2,400,000.00 10A) 10) 2,000,000.00
600,000.00  11) 72000000 11A) 1) 600,000.00
1,200000.00  13) 1,440,000.00 13A) 13) 1,200,000.00
1050000.00-14) 1,260000.00 14A) 14) 1,050,000.00
12,825,000.00  11,250,000.00 13,500,000.00
1,575,000.00 11,250,000.00
Clientes Proveedores
3A)  3,600,000.00 - 2,625,00000 1)
4A)  480,000.00 - 4,000,00000 2
6A)  3,000,000.00 - 2,000,00000 5)
7A) 600,000.00 - 3,000,00000 8)
10A)  2,400,000.00 - 1,200,000.00  9)
720,000.00 -
1,440,000.00 -
1,260,000.00 -
13,500,000.00 - 12,825,000.00

Cargos 37,575,000.00
Abonos 37,575,000.00
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Venta es igual al 20% mas del Costo de Ventas

Caso “A”

Cuadro VI

Costo Promedio

'S
=

)
=

N
=

Almacén Ventas
1) 2,625,000.00 2,839,285.71 3) 3,407,142.86
2) 4,000,000.00 378,571.43 4) 454,285.71
5) 2,250,000.00 2,164,285.71 6) 2,597,142.86
8) 3,000,000.00 3,246,428.57 7) 3,895,714.29
10) 1,200,000.00 2,340,225.56 9) 2,808,270.68
- - 10) -
13,075,000.00 10,968,796.99 - 13,162,556.39
2,106,203.01
Clientes
3A) 340714286
4A) 45428571
6A) 259714286
7A) 389571429
8A) 280827068
10A) -
13,162,55639
Cargos 37,206,353.38
Abonos 37906 353 38

Venta es igual al 20% mas del Costo de Ventas

Comparativo Caso “A”

Costo Promedio PEPS

Costo de Ventas

2,839,285.71

378,571.43
2,164,285.71
3,246,428 .57
2,340,225.56

10,968,796.99

Costo de Ventas

2,625,000.00

400,000.00
2,000,000.00
1,600,000.00
1,575,000.00
1,750,000.00

675,000.00

10,625,000.00

Costode Ventas

=
)

2,839,28571
4) 378,57143
6) 2,164,28571
7) 3,246,42857
2,340,22556

=
&

10,968,796 99

Proveedores
2,625,000.00
4,000,000.00
2,250,000.00

3,000,000.00
1,200,000.00

13,075,000.00

UEPS

Costo de Ventas

3,000,000.00
400,000.00
2,500,000.00
500,000.00
2,000,000.00
600,000.00
1,200,000.00
1,050,000.00

11,250,000.00
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N\

Compras Costo Valor del Inventario
Promedio 13,075,000 10,968,797 2,106,203
PEPS 13,075,000 10,625,000 2,450,000
UEPS 13,075,000 11,250,000 1,575,000
Conclusiones El andlisis de la situacién de cada una dara la pauta

En este caso se manejaron articulos con precios de
compra de mercancias a la alza. Esta empresa,
particularmente con los mismos datos para los tres
métodos, los resultados que se obtuvieron arrojan
que en UEPS lo que se manda al costo de ventas es
mayor que en PEPS o en promedio. Pero como lo
veremos en el caso “B”, en el que se manejan
indistintamente precios a la alza y a la baja, esta
aseveracion cambia (Anexo I).

Por lo anterior, es importante mencionar que
no es una regla general. Para poder tomar la
decision de cudl sera el método a utilizar. Se deben
considerar diversos aspectos. Estos elementos son
muy particulares para cada tipo de empresa, como
la rotacion que tenga la mercancia, el entorno
econdmico, la época inflacionaria, las carac-
teristicas propias del giro, las politicas y
expectativas del tipo de empresa, las proba-
bilidades de fluctuacién de los precios de las
mercancias a la alza o a la baja, asi como los costos
de adquisicion, las fechas de adquisicién, fechas
de pago a proveedores, financiamiento, en general,
el entorno financiero.
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para la decisién a tomar en cuanto a qué método
debera utilizarse, sobre la base de los resultados que
se estime obtener, recordando que de acuerdo al
Articulo 45-G de la LISR, el método elegido se debera
utilizar por un periodo minimo de cinco ejercicios para
efectos fiscales, aunque contablemente se elija otro.

Por lo antes expuesto consideramos que nuestros
lectores, a través de la experiencia y conocimiento
de sus empresas, seleccionaran el método de
valuacién del costo de ventas como un traje a la
medida de cada empresa y segtn las circunstancias
del pais o de la economia.
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Anexo I Precios Promedios
Fecha Concepto Entradas Salidas Unidades
Unidades JCto Unitario] Unidades |Cto Unitario] Existencias Debe Haber Saldo Promedio
Compra 750.00 3,500.00 750.00 2,625,000.00 - 2,625,000.00 3,500.00
Compra 1,000.00 4,500.00 1,750.00 4,500,000.00 - 7,125,000.00 4,071.43
Venta 750.00 4,071.43 1,000.00 - 3,053,571 43 4,071,42857 4,071.43
Venta 10000 407143 900.00 . 40714286 3,664,28571 4,071.43
Compra 500.00 3,300.00 1,400.00 1,650,000.00 - 5,314,28571 3,795.92
Compra 600.00 5,500.00 2,000.00 3,300,000.00 - 8,614,28571 4,307.14
Venta 500.00 4,307.14 1,500.00 - 2,153,571 43 6,460,714 29 4,307.14
Compra 75000 430714 750.00 - 3,230,357.14 3,230,357.14 4,307.14
Compra 200.00 4,000.00 950.00 800,000.00 - 4,080,357 14 4,242.48
500.00 - 450.00 -
3,050.00  20800.00 210000  16,757.14 8,844,642 86
PEPS
Fecha Concepto Entradas Salidas Unidad es
Unidades ] Cto Unitario [Unidad es |Cto. Unitario | Fxistercias Debe Haber Saldo PEPS
Compra 750.00 3,500.00 750.00 2,625,000.00 - 2,625,000.00 3,500.00
Compra 1,000.00 4,500.00 1,750.00 4,500,000.00 - 7,125,000.00 4,500.00
Venta 750.00 3,500.00 1,000.00 - 2,625,000.00 4,500,000.00 -
Venta 100.00 4,500.00 900.00 - 450,000.00 4,050,000.00 -
Compra 500.00 4,000.00 1,400.00 2,000,000.00 - 6,050,000.00 4,000.00
Compra 600.00 5,500.00 2,000.00 3,300,000.00 - 9,350,000.00 5,500.00
Venta 500.00 4,500.00 1,500.00 - 2,250,000.00 7,100,000.00 -
Venta [ngtg 2‘32%07503282 4,000 40000 450000 110000 - 1,800,00000  5300,000.00 -
Venta 350.00 4,000.00 750.00 - 1,400,000.00 3,900,000.00 -
Compra 200.00 4,000.00 950.00 800,000.00 - 4,700,000.00 4,000.00
Venta total: 500 150.00 4,000.00 800.00 - 600,000.00 4,100,000.00 -
15024000y 3502 5.500)" 35000 550000 450.00 - 1,925,000.00 2,175,000.00 -
2,850.00 2,100.00 21,000.00 13,225,000.00 11,050,000.00
UEPS
Fecha Concepto Entradas Salidas Unidades
Unidades JCto. Unitario] Unidades ICto. Unitario | Existercias Debe Haber Saldo UEPS
Compra 750.00 3,500.00 750.00 2,625,000.00 - 2,625,000.00 3,500.00
Compra 1,000.00 4,500.00 1,750.00 4,500,000.00 - 7,125,000.00 4,500.00
Venta 750.00 4,500.00 1,000.00 - 3,375,000.00 3,750,000.00 -
Venta 100.00 4,500.00 900.00 - 450,000.00 3,300,000.00 -
Compra 500.00 4,000.00 - 1,400.00 2,000,000.00 - 5,300,000.00 4,000.00
Compra 600.00 5,500.00 2,000.00 3,300,000.00 - 8,600,000.00 5,500.00
Venta 500.00 5,500.00 1,500.00 - 2,750,000.00 5,850,000.00 -
Venta 100.00 5,500.00 1,400.00 - 550,000.00 5,300,000.00 -
Venta 500.00 4,000.00 900.00 - 2,000,000.00 3,300,000.00 -
Venta 150.00 4,500.00 750.00 - 675,000.00 2,625,000.00 -
Compra 200.00 4,000.00 950.00 800,000.00 - 3,425,000.00 4,000.00
Venta 200.00 4,000.00 750.00 - 800,000.00 2,625,000.00 -
Venta 300.00 3,500.00 450.00 - 1,050,000.00 1,575,000.00 -
3,050.00 2,100.00 13,225,000.00 11,650,000.00




Primeras Entradas, Primeras Salidas-Registro Contable

Almacén
1) 2,625,000.00 2,625,000.00
2) 4500,000.00 450,000.00
5) 2,000,000.00 2,250,000.00
8) 3,300,000.00 1,800,000.00
10) 800,000.00 1400,000.00
1,925,000.00
600,000.00
13,225,000.00 11,050,000.00
2,175,000.00
Clientes

3A) 3,150,000.00 -

4A) 540,000.00 -

6A) 2,700,000.00 -

7A) 2,160,000.00 -

9A) 2,310,000.00 -

720,000.00 -

11,580,000.00 -

Cargos 35.855.000.00
Abonos 35.855.000.00

Venta es icual al 20% més del costo de ventas

Ultimas Entradas, Primeras Salidas-Registro Contable

Almacén
1) 2,625,000.00 3375000.00 3)
2) 4,500,000.00 450,000.00 4)
5) 2,000,000.00 2,750,000.00 6)
8) 3300,000.00 550,000.00 7)
9) 800,000.00 2,000,000.00 10)
675,000.00 11)
800,000.00 13)
1,050,000.00 14)
13,225,000.00 11,650,000.00
1575,000.00
Clientes
3A) 4,050,000.00 -
4A) 540,000.00 -
6A) 3300,000.00 -
7A) 660,000.00 -
10A) 2400,000.00 -
810,000.00 -
960,000.00 -
1,260,000.00 -
13,980,000.00 -
Cargos 38,855,000.00
Abonos 38,855,000.00

Venta es icual al 20% méas del costo de ventas
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PEPS
AV4 "'ﬁ
3150000 0N AN Costo de Ventas
540NN 0N 4A) 3) 2,625,000.00
2700000 00 AA 4) 450,00000
2.160.000.00 7A) 6) 2,250,000.00
2.310.000.00 9A) 7) 1,800,000.00
720.000.00 9 1,400,000.00
) 11) 1,925,000.00
12 600,000.00
- 11.58.000.00
11,050,000.00 -
Proveedores
- 2.625.000.00 1)
450000000 7
2000000 00 5
22300000 0N K
{00 MO NN
- 13.225.000.00
UEPS
Ventas Costos de Ventas
4,050,000.00 3A) 3y 3.375000.00
540,000.00 4A) A 450 0NN NN
3,300,000.00 6A) A 275000000
660,000.00 74) 7) 550.000.00
2';“18'8008-8% };”A*) 100 2.000000.00
960,000'00 13A) 11) 675.000.00
I Srpeops 14A) 13) 800.000.00
260,000. ) 14 1.050.000.00
y 13,980,000.00
11.650.000.00
Proveedores
- 2,625,000.00 1)
4,500,000.00 2)
2,000,000.00 5)
3,300,000.00 8)
800,000.00 9)
. 13,225,000.00




Precios Promedios-Registro Contable

Almacén Venias Costo de Ventas
0 2.625.000.00 3.053.571.43 3) A AALRR 7T 3A 3 3.053.571.43
2) 4.500.000.00 407.142.86 4 48R R71 43 4A) 1 407142.86
5) 1.650.000.00 2.153.571.43 6) 2.584.285.71 6A) 5 2.153,571.43
8) 3.300.000.00 3.230.357.14 7 3.876.428.57 7A) 7 3,230,357.14
10 800.000.00 ) - e
; - 10 -
12.875.000.00 8.844.642.86 - 10.613571.43
4.030.357.14 8,844,642 .86
Clientes Proveedores
3A) 3.664.285.71 - - 2.625.000.00 1
1A) 188,571 43 i 4.500.000.00 2)
6A) 258428571 ; 1.650.000.00 5
7A) 3.876.428 57 - 33000000 K)
0 i i 800.000.00 10
10A) . . -
10.613.571.43 ) - 12.875.000.00
Careos 32.333.214.29
Abonos 32.333.214.29
Venta es ieual al 20% mas del Costo de Ventas
Comparativo de registros contables en los tres métodos
Precios Promedios PEPS UEPS
Costo de Ventas Costo de Ventas Costo de Ventas
0714286 2,625,000.00 2000000
o 450,000.00 / ’
SEEal 2o S
e 1,800,000.00 2000’000'00
) 1,400,000.00 /675,000'00
) 1,925,000.00 8001000'00
600,000.00 ¢ ’
1,050,000.00
8,844,642.86 - 11,650,000.00

11,050,000.00 -
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